
介護業界再編の動きが活発となり、売り手・買い手の双方にとって【M&A】を
検討するには最も適した局面となってきました。
少子高齢社会にあって介護産業は数少ない成長セクターと目され、上場企業
などが新規事業としてシニア・ヘルスケア業界に参入する機運が高まっていま
す。一方で、介護報酬が大規模事業者優位に改定されていくなか、人手不足や
リスク管理などの対応に迫られる介護事業者にとっては、今後ある程度の事
業規模が必要となることからM&Aによって資本力のある大手企業の傘下に
入り、設備投資の拡大や介護サービスの充実化を図るといった選択も、勝ち
残っていくための重要戦略として現実味を帯びています。
このように売り手・買い手双方のニーズが合致する絶好の局面に入ってきたわ
けですが、はたして【M&A】を成功させる要諦とは何でしょうか？
本セミナーでは、アドバイザリー会社にてシニア・ヘルスケア業界のM&A支
援を手掛けている実務家から最近の介護業界再編の動きと要因を解説いた
だいたうえで、M&Aのプロセスごとに見た留意点を教示していただきます。
また、売り手である介護事業者の立場から㈱さくらケアの元社長・荒井信雄氏
に、M&Aを決断した狙いと効果を実際の経験に基づいて披歴していただき
ます。
介護事業者の皆様はもとより、M&Aで新規事業参入を検討される他業界な
らびに投資ファンド関連の方々のご参加を強くお勧めいたします。

介護事業/表

綜合ユニコム「シニアビジネスセミナー」のご案内

急成長産業として熱い視線を浴びる「介護業界」に【M&A】の波が押し寄せてきた。
介護事業の売り手・買い手の双方がWin-Winとなる、M&A成功の要諦は何か？

 「会社を前進させるためのM&A」を決断した
【さくらケアの元社長・荒井信雄氏】が成功譚を披歴！

売り手側の介護事業者にとって、資本力ある企業の傘下に入るメリットは？
買い手側として、どのようなセクターが介護事業への参入を狙っているのか？

参 加 申 込 書

●会社名（フリガナ） ●貴社業種

●振込予定日（　　　　月　　　　日）
●当日現金支払い希望・・・□
●ご担当者名（　　　　　 　　　　）

●所在地（〒　　　　　　　　　　　　　　　）

ＴＥＬ.　　　　（　　　　　　　）　　　　　　　　　　　 ＦＡＸ.　　　　　（　　　　　　　）　　

●出席者名①（フリガナ） ●所属部署・役職名

●出席者名②（フリガナ） ●所属部署・役職名

●E-MAIL

●E-MAIL

O-０３２０１90416-０4０

●お申込み方法
　・左記「参加申込書」にご記入後、上記FAXにてお申込みください。参加者宛に「参加
　　証／請求書／銀行振込用紙」をご郵送いたします。「参加証」は当日ご持参いただき、
　　会場受付に「お名刺１枚」と共にお渡し願います。
　・開催直前や当日のお申込みもお受けいたします。その場合は、FAXにて「参加証」
　　をご送付いたしますので、必ずFAX番号の明記をお願いいたします。なお、お支払
　　方法につきましては、別途ご連絡をさせていただきます。
●参加費のお支払について
　・参加費は「請求書」到着後、原則として開催３営業日前迄にお振込み願います。
　・お振込みが開催後日になる場合は、左記「振込予定日」欄にご記入ください。
　・お振込手数料は貴社にてご負担願います。
　・当日現金でのお支払いも可能です。「当日現金支払い希望」欄に□印をご記入願います。
●お申込者が参加できない場合について
　・代理者にご出席いただけます。既送の「参加証」と「代理者のお名刺１枚」をご持参
　　のうえ、当日会場受付までご来場ください。
●キャンセルについて
　・開催３営業日前（土日祝日、年末年始を除く）迄に、弊社宛に「会社名／氏名／電話
　　番号／返金先銀行口座（振込済みの場合）」を明記の上、FAX（０３-３５６４-２５６０）にて
　　必ずご連絡ください。
　・返金手数料として２,０００円（1件毎）を申し受けます。なお、開催２営業日前以降
　　のキャンセルにつきましては、全額をキャンセル料として申し受けます。その際には
　　当日配布資料を参加者宛にご送付いたします。
●その他ご連絡事項
　・お座席は受付順を基本に当方にて指定させていただきます。
　・会場内は禁煙です。講演中の録音・録画、PC・携帯電話等の使用はお断りいたします。
　・ご記入いただいた個人情報は、弊社商品案内ならびにセミナーの適切な運営、参加者
　　間の交流促進のために利用させていただきます。
　・主催者や講師等の諸般の事情により、講師変更や開催を中止する場合がございます。
　　その際には弊社より参加者にご連絡させていただきます。なお、その際の交通費の
　　払い戻しやキャンセル料の負担はいたしかねますので、予めご了承ください。

綜合ユニコム㈱ 企画事業部 ＴＥＬ.０３-３５６３-００９９（直通）

ＦＡＸフリーダイヤル　　 ０１２０-０５-２５６０
※ＦＡＸフリーダイヤル不通時はＦＡＸ.０３-３５６４-２５６０迄おかけ直しください。

お申込み先

お問合せ先

※弊社ホームページからも、本セミナーはお申込みいただけます！
https://www.sogo-unicom.co.jp

介護事業【M&A】成功の要諦

ダイレクトメールの送付先変更・中止をご希望者は、お手数ですが、封筒ラベルに
ご要件を記入の上、弊社企画事業部（ＦＡＸ.０３-３５６４-２５６０）迄ご連絡ください。

介護事業【M&A】成功の要諦

ご　案　内

売り手・買い手双方のニーズが合致する局面に入ってきた！

〒104-0031
東京都中央区京橋2-10-2　ぬ利彦ビル南館 6階
TEL. 03-3563-0025(代表)

主　　催

日　　時 2019年4月26日（金）13：00～17：00
会　　場 東京ガーデンパレス

東京都文京区湯島1-7-5
TEL.03-3813-6211
※詳しい会場案内図は参加証にてお知らせいたします。

参 加 費 45,360円（１名様につき）
（消費税及び地方消費税3,360円を含む）
●同一申込書にて2名様以上参加の場合
41,040円（１名様につき）  
（消費税及び地方消費税3,040円を含む）
※テキスト・コーヒー代を含む




